Team Afrika — Dr. Amr Saad
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Amr Saad, LOHMANN bietet ein breites Portfolio - von
LOHMANN LSL-CLASSIC und LOHMANN BROWN-CLASSIC bis
hin zu den LITE-Linien sowie EXTRA, SANDY und TRADITION.

Wenn Sie an Kunden in Afrika denken: Nach welchen Kriterien
entscheiden Sie, welche Linie am besten passt — z. B. Ei-Grdl3e,
Schalenfarbe, Produktionssystem (Kafig/Bodenhaltung) oder
Effizienz?

Die Auswahl der optimalen LOHMANN-Linie in Afrika hangt von
Marktanforderungen, klimatischenBedingungen,Haltungssystemen
und der Futterverfugbarkeit ab.

Betrachtet man Afrikainsgesamt, unterscheidensich die Praferenzen
im Eiermarkt stark zwischen den Regionen und Landern.
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Viele Kunden fragen: CLASSIC oder LITE oder EXTRA?

Wie erklaren Sie die Unterschiede zwischen CLASSIC, LITE
(Effizienz/kleinere Eier) und EXTRA (XL-Eier) so, dass der
wirtschaftliche Nutzen sofort klar wird?

Ausgewogen&sichere Wirtschaftlichkeit 'ﬂg

Niedrigste Futterkosten pro Ei

Hochster Erlés durch L-XL-Eier

Siearbeiten ander Schnittstelle zwischen Produkt, technischem

Support und Kunde. Was ist aus lhrer Sicht der wichtigste sl =
Faktor, um Vertrauen aufzubauen und Kunden langfristig zu

begleiten — insbesondere in so vielfaltigen Markten wie Afrika

und dem Mittleren Osten?

FUr mich entsteht langfristiges Vertrauen in Afrika und dem Mittleren
Osten dadurch, dass wir jederzeit fur den Kunden prasent sind — durch
starken technischen Support, transparente und stabile Preise, aktiven
Marketingsupport, schnelle Problemlésungen und den Aufbau einer
personlichen Beziehung, die zeigt, dass wir echte Partner sind und
nicht nur Lieferanten.

Zusammengefasst:

Zuverlassige, praxisnahe Unterstltzung vor
Ort ist die Grundlage. Kunden vertrauen, wenn sie stabile Leistungen
und funktionierende Losungen in ihnrem Umfeld sehen.

In volatilen Markten schafft
Preisstabilitat Vertrauen. Kunden schatzen Planbarkeit und Fairness
—das reduziert Risiken und starkt langfristige Partnerschaften.

Kunden dabei zu unterstltzen, ihre Produkte
zu vermarkten, sich im Markt zu positionieren und die Starken der
LOHMANN-Tiere zu kommmunizieren, hilft beiden Seiten, gemeinsam
zu wachsen.

Wenn Herausforderungen auftreten -
im Management, bei FUtterung, Klima oder Verlustraten - ist eine
schnelle und effektive Unterstitzung entscheidend. Kunden erinnern
sich daran, wer ihnen in schwierigen Situationen zur Seite steht.

In unserer Region ist persénliches Vertrauen
essenziell. Zeit mit Kunden zu verbringen, ihre Realitat zu verstehen
und erreichbar zu sein, schafft eine Bindung, die viele Jahre anhalt.
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Vertrauen entsteht durch starken technischen Support,
stabile Preise, partnerschaftliches Marketing, schnelle
Problemlésungen und eine echte personliche Beziehung.

Dein LOHMANN

Was bedeutet LOHMANN fur Sie persénlich — und. .warum
arbeiten Sie jeden Tag gerne fur das Unternehmen?
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