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LERNEN SIE DAS
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Africa & Middle East

Afrika gilt als eine der dynamischsten Regionen in der
globalen Geflugelindustrie. Bevolkerungswachstum,
zunehmende Urbanisierung und die steigende Nachfrage
nach erschwinglichem tierischem Protein fuhren dazu, dass
GeflUgel und Eier in vielen Landern eine zentrale Rolle fur die
Ernahrungssicherheit spielen.

GleichzeitigkdonntendieBedingungeninnerhalbdesKontinents
kaum unterschiedlicher sein: von kleinbauerlichen Strukturen
bis hin zu hochintegrierten Betrieben, von gemalligten
KUstenregionen bis zu extremer Hitze und ariden Zonen.

GCenau diese Vielfalt macht den Kontinent herausfordernd -
und gleichzeitig voller Potenzial.
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Herr Chairi, wenn man Uber Afrika spricht, wird schnell
deutlich, dass es keinen einheitlichen ,afrikanischen Markt"
gibt. Produktionssysteme, Klima, Infrastruktur und Marktreife
unterscheiden sich zum Teil grundlegend. Wenn Sie Afrika
in einige Ubergeordnete Markttypen einteilen mussten — wie
wurden diese aussehen? Und was bedeutet diese Vielfalt ganz
konkret fur die Arbeit Ihres Vertriebsteams?

Die Produktion in Afrika reicht von kleinen Familienbetrieben bis
hin zu groB3en, vollstandig integrierten Unternehmen.

Aufgrunddieser groB3en Vielfalt miissen Lésungenindividuellan
jede Situation angepasst werden, anstatt einem einheitlichen
Standardansatz zu folgen.

Invielen afrikanischen Landern gelten Eier als eine der effizientesten
Mobglichkeiten, tierisches Protein fur breite Bevolkerungsschichten
verfligbar zu machen.

Gleichzeitig stehen Produzenten vor sehr praktischen
Herausforderungen-von extremenklimatischenBedingungen
bis hin zu Management- und Know-how-Themen.

Eier gelten als zentraler Baustein der Ernahrungssicherheit
in Afrika. Wo sehen Sie aktuell die groBten Engpasse in
der Praxis — und welche Rolle spielen robuste Genetik,
Managementsupport und die Nahe zum Kunden bei der
Bewaltigung dieser Herausforderungen?

Obwohl Eier in Afrika als effiziente und erschwingliche Quelle far
tierisches Protein anerkannt sind, bleibt der durchschnittliche
Eierkonsum auf dem Kontinent insgesamt relativ niedrig. Um dem
entgegenzuwirken, sollte ein zentrales Augenmerk darauf liegen,
das Bewusstsein fur den ernahrungsphysiologischen Wert von Eiern
zu starken und den Konsum in der Bevolkerung zu férdern.

Dariber hinaus ist die Unterstiitzung von Kleinbauern
durch Schulungen im technischen Management kleiner
Legehennenbestinde entscheidend.

Indem wir ihnen praktische Fahigkeiten und Wissen
vermitteln, kénnen wir die Eierproduktion auf lokaler Ebene
steigern, die Erndhrungssicherheit verbessern und Eier fiir
bediirftige Gemeinschaften zuganglicher machen.
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Ein Beispiel fur nachhaltige Zusammenarbeit ist die langjahrige
Partnerschaft mit der Société Nouvelle de Volailles (SNV) in Marokko.

Seit 2017 wird dort LOHMANN BROWN eingesetzt, begleitet von
kontinuierlichem technischem und marketingseitigem Support.

Bei einem gemeinsamen Besuch wurden das Parent-Stock-
Projekt in der Region Ezzhiliga sowie die Briiterei besichtigt -
mit dem klaren Ziel, die Partnerschaft weiter auszubauen.

Wenn Sie auf dieses Beispiel zuruckblicken, was sind aus
lhrer Sicht die entscheidenden Erfolgsfaktoren solcher
Partnerschaften in Afrika? Und welche Erkenntnisse lassen
sich auf andere Lander und Markte Ubertragen?

Im letzten Jahrzehnt hat Marokko aktiv den Eierkonsum gefoérdert,
was zu einem deutlichen Anstieg des Pro-Kopf-Verbrauchs gefuhrt
hat - von 90 auf 180 Eier pro Person und Jahr.

Dieses bemerkenswerte Wachstum spiegelt erfolgreiche nationale
Sensibilisierungskampagnen und Initiativen wider, die den
ernahrungsphysiologischen Nutzen von Eiern hervorheben.

Gleichzeitig hat die Société Nouvelle de Volailles (SNV) eine
strategische Entscheidung getroffen, ihr Produktionssystem
zu modernisieren. Das Unternehmen investierte erheblich
in seine Anlagen und legte gro3en Wert auf die Ausbildung
qualifizierter Fachkrifte.

Dieser kombinierte Ansatz - die Steigerung der Nachfrage
sowie die Auswahl der richtigen Genetik und Partner -
hat maBgeblich dazu beigetragen, Eier in ganz Marokko
zugianglicher und erschwinglicher zu machen und damit die
Erndhrungssicherheit und -qualitit zu verbessern.

SNV — Remarkable
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https://lohmann-breeders.com/snv-remarkable-success-of-the-lohmann-morocco-seminar/

Die Markte in Afrika und im Nahen Osten unterscheiden sich
stark hinsichtlich Systeme, Nachfrage und Ziel-Ei-GroRen.
Welche Rolle spielt in diesem Zusammenhang unser breites
Produktportfolio—und warum ist diese Vielfalt so entscheidend
fur den Markterfolg?

LOHMANN BREEDERS ist dafur bekannt, fur jeden Markt die passende
Genetik anzubieten und so sicherzustellen, dass unsere Partner lokale
Anforderungen und Okologische Herausforderungen erfolgreich
meistern kénnen.

Durch die enge Zusammenarbeit mit Produzenten wie
der Société Nouvelle de Volailles (SNV) in Marokko
bieten wir maBgeschneiderte Lésungen, die sowohl die
Produktionseffizienz als auch die Eiqualitit maximieren.

Unserkontinuierlichertechnischerund marketingbezogener
Support sowie unsere Expertise in der Linienauswahl helfen
unseren Partnern, sich optimal an lokale Bedingungen und
Verbraucherpriaferenzen anzupassen.

Dein LOHMANN

Was bedeutet LOHMANN fur Sie personlich — und warum
arbeiten Sie jeden Tag gerne fur das Unternehmen?
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