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LOHMANN ONLINE WELTWEIT

Der Lauf der Zeit ist unaufhaltsam. Der tech-
nische Fortschritt in verschiedenen Bereichen
und die Notwendigkeit, veraltete Strukturen
zu modernisieren, machen auch vor den Toren
des Gefllgelsektors nicht halt. Traditionelle Ge-

fligelfarmen entwickeln sich zu modernen Ge-
fligelunternehmen und als weltweit fihrendes
Gefltugelzuchtunternehmen mdssen wir mit der
Zeit Schritt halten, um die neuen Erwartungen
zu erfillen.

LOHMANN TIERZUCHT hat verschiedene Maf3-
nahmen entwickelt, um den Anforderungen der

modernen Gefllgelindustrie gerecht zu wer-
den. Eine kontinuierliche Entwicklung und ein modernisiertes Management bilden
dafir eine gute Grundlage. Unser erstes erfolgreiches Projekt war die Entwicklung
der LOHMANN-Apps. Diese sind speziell auf die Bedtirfnisse unserer Kunden zuge-

schnitten wie beispielsweise die LOHMANN Performance-Specification-App und die

Lighting-Program-App. In einer friitheren Ausgabe haben wir bereits (ber dieses Pro-
jekt berichtet.

Ein weiterer wichtiger Schritt in diese Richtung ist unser Online-Auftragssystem und
FSP Online (Herdentiberwachungsprogramm), die beide zu Beginn dieses Jahres ein-
gefihrt wurden. Beide Systeme helfen uns dabei, den Bestellvorgang zu erleichtern
und die Genauigkeit zu verbessern. Neben der Modernisierung unserer technischen
Tools konzentrieren wir uns auf den Ausbau und die Spezialisierung unseres tech-
nischen Service, so dass wir unseren einzigartigen Kundendienst weiter verbessern
kénnen. Diese neue Struktur erméglicht es unseren Experten, die auf verschiedene
Bereiche spezialisiert sind, die unterschiedlichen Anforderungen unserer Kunden bes-
ser zu erfiillen. Ausfiihrliche Informationen lber diese beiden wichtigen Verbesserun-
gen finden Sie in den dazugehérigen Artikeln.

Wir hoffen, dass Ihnen die aktuelle Ausgabe unserer LOHMANN POULTRY NEWS geféllt!
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LOHMANN TIERZUCHT ist das erste Ge-
flugelzuchtunternehmen, das ein solches
Online-Auftragsprogramm einfuhrt. Einer
der Hauptgriinde fir die Entwicklung ei-
nes neuen, effizienteren Bestellsystems ist
die Tatsache, dass wir mit lebenden Tieren
arbeiten. Ein Unternehmen wie LOHMANN
TIERZUCHT muss das gesamte Bestellsys-
tem dynamischer gestalten. In erster Linie
stellt diese Entwicklung einen unaufhalt-
samen Wechsel von papierbasierter Da-
tenspeicherung und Kommunikation zu
digitalen Formaten dar. Wir missen uns
dieser Verdnderung anpassen, um auf dem
neuesten Stand zu bleiben. Das Festhalten
an einem Prozess, der immer gut funktio-
niert hat, garantiert nicht unbedingt einen
Erfolg auf lange Sicht. Hier setzen wir auf
den technologischen Fortschritt und Ei-

geninitiative.

Bei unserem vorherigen System wurden

Auftragsformulare von unseren Vertriebs-
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mitarbeitern zusammen mit dem Kunden
ausgeflllt, unterzeichnet und separat an
verschiedene Abteilungen wie Planung,
Logistik und Produktion weitergeleitet.
Diese Vorgehensweise war zeitaufwandig
und konnte den gesamten Auftragsverar-
beitungsprozess verzdgern. Die neue On-
line-Plattform ist zeiteffizient: Die Vertriebs-
mitarbeiter und alle anderen beteiligten
Abteilungen kénnen nun gleichzeitig auf
die Bestellinformationen zugreifen und der
Informationsfluss wird nicht verzégert oder
unterbrochen. Der Vorteil fur die Kunden
ist, dass sie nicht die Verantwortung fir ihre
Bestellung abgeben missen. Sie kénnen
das Bestellformular selbst ausfullen und die
Informationen werden sofort an die zustan-
digen Abteilungen weitergeleitet. Sobald
Anderungen auftreten, kénnen diese De-
tails aktualisiert werden und alle betroffe-
nen Parteien werden direkt benachrichtigt.
Jedes Mal, wenn sich der Status einer Be-
stellung dndert oder eine neue Bestellung
erteilt wird, erhalt jeder Nutzer (Kunden
und LOHMANN-Abteilungen) eine Bestati-

Choose a Contact pe

gungs-/Benachrichtigungs-E-Mail. Eine Lis-
te der offenen Auftrdge wird ebenfalls auf
der Plattform angezeigt. Der Kunde kann
jederzeit auf seine Daten zugreifen.

Das Programm ist nicht nur auf Zeiteffizienz
ausgerichtet, sondern hat auch den Vorteil,
immer verfligbar zu sein. Der Hauptzugang
auf die Online-Plattform ist der Computer
oder Laptop, natlrlich kénnen ebenfalls
Smartphone oder Tablet verwendet wer-
den. Die Plattform ist fir alle Benutzer 24
Stunden am Tag verflighar und zugéng-
lich. Dadurch kénnen neue Auftrdge oder
Anderungen bestehender Auftrage rund
um die Uhr erfasst werden, egal wo sich
der Kunde gerade befindet. Diese Verbes-
serung macht den Prozess aus Kundensicht
attraktiver. Weitere technische Details sind
ebenso darauf ausgelegt, dem Kunden das
Leben zu erleichtern. Beispielsweise zeigt
eine Ubersicht die aktuellen Lieferungen
und die geschatzte zukinftige Produktion
in grafischer Form. AuBerdem mussen bei



Auftragseingabe nicht immer wieder alle
Informationen neu eingegeben werden.
Gespeicherte Adressen und andere Daten
konnen einfach abgerufen werden, sofern
sie schon einmal verwendet wurden.

Dies ist die Richtung, die LOHMANN
mit der Umsetzung der Online-Plattform
eingeschlagen hat. Der Kunde kann eine
Bestellung aufgeben, wann immer er will -
jederzeit und in jeder Situation.

Stabile Kundenbeziehungimmer noch
das Hauptanliegen von LOHMANN

Die Erhaltung einer starken und erfolgrei-
chen Geschéftsbeziehung mit unseren Kun-
den war immer unser Hauptziel und wird

Type in your Username or Email

and Password

es auch immer bleiben. Unser Online-Auf-
tragssystem garantiert eine funktionale und
effektive Kommunikation zwischen allen
relevanten Parteien. Wir kénnen nun die di-
rekt vom Kunden erhaltenen Informationen
nutzen, um die Produktion besser zu planen
und eine maximale Kundenzufriedenheit zu
erreichen. Alles erfolgt unter der eigenen
Verantwortung und Kontrolle des Kunden.
Auftrdge mdussen jetzt schriftlich online
erteilt und geédndert werden. Dies vermei-
det Kommunikationsfehler am Telefon und
macht den gesamten Prozess fir beide Sei-
ten transparenter. Die Vermeidung unnéti-
ger Diskussionen und Missverstandnisse ist
immer ein grolBer Schritt in Richtung einer
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ausgewogenen und zufriedenstellenden
Beziehung zwischen Kaufer und Verkaufer.
Die Auftragspraferenzen der Kunden sind
nun auf der Plattform ersichtlich, Regelma-
Bigkeit der Auftrdge, Mengenangaben, be-
vorzugte Zeitrdume etc. werden angezeigt.
Diese Informationen konnen wir jetzt nut-
zen, um eine besser Planung der Produktion
und eine maximale Kundenzufriedenheit zu
erreichen.

Wir sind davon Uberzeugt, dass dies der ers-
te Schritt in eine neue, vielversprechende
Zukunft ist, getreu unserem Prinzip: Bree-
ding for Success - Together..
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Dr. Matthias Schmutz — 20 Jahre Erfahrung in der Legehennenzucht



Garantie fiir anhaltenden Erfolg

Seit mehr als 20 Jahren hat Prof. Preisinger diese Position innege-
habt. Er wechselte jetzt von LOHMANN TIERZUCHT auf die Hol-
dingstufe bei der EW-Gruppe und Gbernahm seine neue Position
als technischer Leiter (Chief Technical Officer) fur die Legehennen-
zucht der gesamten Gruppe. Dr. Schmutz ist mit seiner langjah-
rigen Erfahrung im Unternehmen die beste Wahl, um einen rei-
bungslosen Ubergang der engagierten Arbeit fir die genetische
Verbesserung der Tiere entsprechend den Marktanforderungen
sicherzustellen. Dies ist die Grundlage fur die Erfolgsgeschichte
unseres Unternehmens und mit Dr. Schmutz ist die Kontinuitat
dieses Erfolgs gewahrleistet.

Laufbahn und Erfahrung

Dr. Schmutz hat sein Hochschulstudium im Bereich Tierzucht im
Jahr 1991 absolviert und seine Promotion im Jahr 1995 an der Uni-
versitdt Kiel, mit der Auswertung von Daten aus der Schweineherd-
buchzucht abgeschlossen. Nach der Beendigung seiner wissen-
schaftlichen Tatigkeit hat Dr. Schmutz fur vier Jahre im Bereich der
Optimierung der routineméaBigen Milchvieh-Zuchtwertschatzung
beim deutschen Zentrum fir Holstein-Zuchtwertschatzung ge-
arbeitet. Im Jahr 1999, zu dem Zeitpunkt als Prof. Dietmar Flock
in den Ruhestand verabschiedet wurde und Prof. Preisinger die
Position als Chefgenetiker Gbernahm, begann Dr. Schmutz seine
Tatigkeit bei LOHMANN TIERZUCHT. Seitdem hat er kontinuier-
lich im Genetik-Team gearbeitet und war aktiv an allen Entschei-
dungen im Zusammenhang mit Zuchtstrategien beteiligt. Die
Verdnderungen im Management bei LTZ im Jahr 2006 machten
es notwendig, dass Prof. Preisinger seiner Verantwortung als
Geschéftsfihrer mehr Aufmerksamkeit widmete. Bereits wah-
rend dieser Zeit wurde die Hauptverantwortung fir die tagliche
Zuchtarbeit bei LTZ an Dr. Schmutz Gbergeben. Gemeinsam mit
anderen Mitgliedern des Genetik-Teams wurden die erfolgreichen
Zuchtprogramme von LTZ durchgefiihrt und weiterentwickelt.

Unsere Aufgabe:

Ausgewogene Zuchtziele und erfolgreiche Tiere

Im Fokus steht die weitere Verbesserung des Leistungsprofils un-
serer erfolgreichen Tiere. Die Erzielung eines genetischen Fort-
schritts auf Reinzuchtebene und die schnelle Umsetzung dieses
Fortschritts bis zur Legehennenstufe, waren schon immer ein
wesentlicher Bestandteil unseres Zuchtaufbaus und sicherlich
wird es auf diese Weise weitergehen. Unsere ausgewogenen
Zuchtziele sind die wichtigste Aufgabe, da unser Zuchtunterneh-
men auch weiterhin die wachsende weltweite Nachfrage nach
hochleistungsfahigen Legehennen erfillen wird, um maoglichst
effizient Konsumeier von hochster Qualitdt zu produzieren. Nur
wenn die Legehennenhalter eine hervorragende Leistung und

INTERN

hohe Effizienz erzielen kdnnen, kann das Zuchtunternehmen eine
nachhaltige Zukunft erreichen. Wir werden weiterhin sehr hart da-
ran arbeiten, unsere fiihrende Position auf diesem globalen Markt
Zu behaupten.

Investitionen von Geld und Ressourcen

Um den zukinftigen Bedurfnissen der Mérkte gerecht zu werden,
hat LTZ in den vergangen Jahren sehr viel Geld und Ressourcen in
die Zuchtprogramme investiert. Zu diesen Investitionen gehoren:

- Neuer Reinzuchtbetrieb in Kanada

- Neuer Reinzuchtbetrieb in Spanien

- Umstellung der deutschen Zuchtbetriebe auf ausgestaltete Ein-
zelkédfige

- Verlagerung der Nachkommen-Feldprifung von hauptsachlich
Deutschland nach Russland, Spanien und Kolumbien sowie die
Fortsetzung der Feldversuche in Japan

- Entwicklung und Anwendung der genomischen Selektion

Die Investitionen werden auch in Zukunft die Nachhaltigkeit des
ausgewogenen Zuchtprogramms gewadhrleisten, auch unter den
neuen Personalkonstellationen. Die fast 20-jahrige Erfahrung von
Dr. Schmutz im Legehennen-Zuchtgeschéft garantiert, dass sich
die erfolgreiche Art der Selektion weiterhin auf wirtschaftlich
wichtige Merkmale richtet und gewaéhrleistet, dass das Portfolio
der LTZ-Rassen gut vorbereitet bleibt, um zukunftigen Herausfor-

derungen zu begegnen.
Genetik
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Das enorme genetische Potenzial der
LOHMANN-Tiere hat sich im Laufe der
Jahre weltweit durch ihre kontinuierlichen
Leistungsfortschritte bewdhrt. Die aktuelle
Analyse der Produktionsdaten der reinen
LOHMANN-Linien,
von unseren Kunden erhaltenen Feldda-

zusammen mit den
ten der Elterntierherden sowie der Lege-
hennenherden, bestdtigen diese Tatsache.
Die Nutzung dieses genetischen Poten-
zials erfordert optimal angepasste, mo-
derne Management-Tools und optimale
Gesundheitsbedingungen angesichts der
Erndhrungsbeddrfnisse dieser modernen

Legehennen. Genau hier kommt der tech-
nische Service von LOHMANN ins Spiel.

8 POULTRY-NEWS

Der technische Service ist seit den ers-
ten Jahren ein Kernstlck der LOHMANN
TIERZUCHT. Neben der Starkung unseres
Vertriebserfolgs spielt diese Art von Kun-
denservice eine zentrale Rolle in unseren
Kundenbeziehungen.

Weltweit steht jedes Mitglied des Ver-
triebs-
Kontakt mit seinen Kunden vor Ort. Sie

und Serviceteams in  engem
kiimmern sich um wesentliche Kundenan-
forderungen wie Routinebesuche, die Be-
antwortung von Fragen und die Reaktion

auf grundlegende Anfragen.

Neben unseren Vertriebs- und Servicemit-
arbeitern, die jeder Region zugeteilt sind,
wird unser Technischer Service durch ein
Expertenteam unterstitzt.

Das Team besteht aus verschiedenen tech-
nischen Servicegruppen, die die wichtigs-
ten Themen rund um das Geschéaft mit
Elterntieren und Legehennen abdecken.
Gegenwartig gibt es folgende Bereiche:
Inkubation und Bruterei, Herdenmanage-
ment, Futterung und Erndhrung, Diagnos-
tik und Krankheiten sowie Qualitdtsma-

nagement.




Neben der Kundenbetreuung und -pflege
ist der Technische Service fir die Versor-
gung der Kunden mit einer Auswahl an
Publikationen und Management-Tools ver-
antwortlich. LOHMANN-Experten haben
vor Kurzem eine Reihe von effektiveren
[T-Tools, im Einklang mit moderner Kun-
denbetreuung und modernen Kommuni-
kationsmethoden, entwickelt. Diese neuen
Tools umfassen Smartphone- und Tablet-
Apps wie z. B. die LOHMANN Specification-
App und das Beleuchtungsprogramm ftir
verschiedene LOHMANN-Rassen.

Ein weiteres sehr nitzliches Tool ist
unser Programm ,Flockman4U’, das fur die

Herdendatenerfassung, Auswertung und

anonymisiertes  Benchmarking in einer

weltweiten Datenbank entwickelt wurde.

Ein neues Online-Herdentberwachungs-
programm (FSP) gibt den Kunden einen

Uberblick tber die aktuellen Lieferungen

von Eintagskiken. Es erfasst relevante In-
formationen wie Transportdetails sowie
7-Tage-Mortalitdt und I&dt Bilder zu Liefe-
rungen und Unterbringung hoch.

Eine weitere wesentliche Funktion des Tech-
nischen Service ist die Organisation verschie-
dener weltweiter Seminare fir den Infor-

mationsaustausch relevanter Themen und

Ideen mit unseren Kunden. Die LOHMANN
SCHOOL und unser HATCHERY COURSE, der
in Cuxhaven stattfindet, sind Beispiele fr
diese Schulungsveranstaltungen.

Mit anderen Worten: vom ersten Tag
im Leben eines Elterntierkiikens bis zur
Produktionsreife gibt unser Technischer
Service sein Bestes, um die Leistungsféhig-
keit und Profitabilitat der LOHMANN-Tiere

beim Kunden vor Ort zu sichern.

Farhad Mozafar
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Der LOHMANN HATCHERY COURSE rich-
tet sich auf Briterei-relevante Themen. Der
Kurs umfasst immer ein breites Spektrum
an Vortrdgen, von der Zucht fir eine besse-
re Schlupffahigkeit und Kukenqualitdt bis
zu Briterei-Management und Vorbrut zur
Verbesserung der Schlupfféhigkeit bei ge-
lagerten Eiern. Sehr interessant fur alle Teil-
nehmer war auch der praktische Teil Gber die
,Breakout’-Analyse. Bei unseren Seminaren
herrscht immer eine informelle und freund-
liche Atmosphére, die die Teilnehmer dazu
einlddt, Fragen zu stellen und konstruktive
Diskussionen mit unseren LOHMANN-Exper-

ten zu fUhren.

Zusatzlich zu den Diskussionen Uber techni-
sche Themen haben wir auch daflr gesorgt,
dass der Spal8 und die Freizeitgestaltung
nicht zu kurz kommen. Wir haben eine Be-
sichtigungstour durch  Bremerhaven or-
ganisiert und die Gesangskinste unserer
Teilnehmer wurden bei einer abendlichen
Karaoke-Session auf die Probe gestellt. Der
LOHMANN HATCHERY COURSE wurde mit ei-
ner Exkursion in die Niederlande abgerundet.
Dort gab es die Gelegenheit, die Agromix-
Bruterei in Lunteren zu besichtigen. Fir uns
ist es immer sehr wichtig, unser Wissen mit
unseren Kunden zu teilen, um eine erfolgrei-
che Geschéftsbeziehung zu gewdhrleisten.
Wir hoffen, dass uns dies auch dieses Mal ge-
lungen ist und dass die Teilnehmer die Veran-
staltung genau so genossen haben wie wir.

Marketing
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EUROTIER 2016 in Hannover

Diese beiden weltweit grofiten Fachausstellungen fir moderne
Tierhaltung gaben uns die perfekte Plattform fir die Prasentation
unseres neuen hochmodernen Messestands. Dieser war zusam-
men mit unserer international anerkannten Marke ein Magnet
fur Kunden und Besucher gleichermafen, in Deutschland und in
Thailand.

Die zunehmende Internationalitat der EuroTier, in diesem Jahr mit
rekordverddchtigen 163.000 Besuchern aus Uber 100 Landern,
spiegelt unsere weltweiten Kundenbesuche wider. Insgesamt war
die Teilnahme an der Messe ein durchschlagender Erfolg.

Als Hohepunkt wéhrend der Messe haben wir unseren Kunden eine
besondere Gelegenheit geboten sich zu treffen und Erfahrungen
auszutauschen. In den spdteren Nachmittagsstunden haben wir
an zwei Messetagen einen Hauch von spanischem Flair an unse-
ren Stand gebracht. Wir boten unseren Kunden original spanischen
jamon ibérico (Iberico-Schinken) an, der durch einen eigens dafir
engagierten professionellen cortador de jamon (Schinkenschneider)
zubereitet wurde. Abgerundet wurde das Ganze naturlich mit einem

LOHMAN
TIERZUCHI1\!

BREEDING FOR SUCCESS ..

- TOGETHER

BREEDING FOR SUCCESS... TOGETHER

VIV ASIA 2017 in Bangkok

guten Glas spanischen Rotwein! An beiden Abenden konnte das
LOHMANN TIERZUCHT-Team so, in der Gesellschaft von Kunden und
Besuchern, einen langen Tag zu einem entspannten Ende bringen.

Die VIV ASIA 2017 war ebenfalls ein groler Erfolg fir LOHMANN
TIERZUCHT. Diese grof3e Ausstellung zeichnete sich durch eine
internationale Atmosphare aus und zog eine beeindruckende An-
zahl von Experten an. Die Zahl der internationalen Aussteller und
Besucher war mehr als zufriedenstellend.

Die Bedeutung von Geflugel im Profil der VIV Asia wurde damit
noch einmal unterstrichen. Der Geflligelbereich war die Hauptattrak-
tion auf dieser Ausstellung und es wurde eine breite Palette an Pro-
dukten fir die Gefligelproduktion prasentiert. LOHMANN war hochst
erfreut, sowohl geschatzte Kunden als auch potenzielle Geschafts-
partner zu treffen. Im pulsierenden Umfeld dieser weltweit fiihrenden
Fachmesse fiir die gesamte Futter- und Fleischversorgungskette ha-

ben wir uns gefreut, unser Wissen und unsere Ideen teilen zu kdnnen.

Marketing
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Um die 25-jdhrige Partnerschaft zwischen
LOHMANN  TIERZUCHT und
langjdhrigen Kunden Incubadora Regio-

unserem

nal zu wurdigen und zu feiern, haben wir
Guatemala als Gastland fur unser Latein-
amerika-Seminar gewdhlt. Am Ende der
Veranstaltung wirdigte LOHMANN auch
alle teilnehmenden Kunden. Die Partner-
schaftsdauer mit diesen Kunden reicht von
einem bis zu unglaublichen 34 Jahren.

Die Veranstaltung wurde durch LOHMANN
und Incubadora Regional (die Ordofez-
Familie) ausgerichtet und es nahmen 112
Firmen (Kunden und deren direkte Kun-
den) aus 13 verschiedenen lateinameri-
kanischen Landern teil. Die Anwesenheit
des LOHMANN TIERZUCHT-Teams, ein-
schliefflich Management, Genetiker, ein

16 POULTRY-NEWS
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Erndhrungsfachberater, ein Tierarzt und
Mitarbeiter aus Vertrieb und technischem
Service, war eines der Hohepunkte der Ver-
anstaltung. Lokale guatemaltekische Be-
horden nahmen ebenfalls am Seminar teil
und sprachen an zwei Seminartagen zum

hochrangigen Publikum.

Der Inhalt deckte alle Aspekte der Eierpro-
duktion ab, wie z. B. SchlUsselfaktoren fur
die Zucht, um die bestmogliche Leistung
zu erzielen, Tierschutz, Erndhrung etc. An-
dere wichtige Themen waren der globale
Trend zur kdfiglosen Haltung und internati-
onale Tierhandelsfragen rund um den welt-
weit anspruchsvollen Hygienezustand. Zu
guter Letzt gab einer unserer leitenden Ge-
netiker eine Prdsentation Uber die geneti-
schen Verbesserungen, die seit dem letzten
lateinamerikanischen Seminar in Paraguay,

im Jahr 2012, stattgefunden haben, sowie

.8
-

Uber die Zuchtstrategien, mit denen die
LOHMANN Tiere in den kommenden Jah-
ren die Marktfihrerschaft erhalten werden.

Wir haben aullerdem eine Prdsentation
Uber die internationalen Verbesserungen
in der Infrastruktur und Logistik der Briite-
reien gehalten. Diese Verbesserungen wur-
den eingeflhrt, um Herausforderungen
bei der Lieferung in jedes und aus jedem
Land zu Uberwinden. Neue Tools, wie die
LOHMANN-Apps, und neu entwickelte
Management Guides, um den Eierprodu-
zenten dabei zu helfen, das maximale ge-
netische Potenzial auszuschdpfen, wurden
ebenfalls prasentiert.

Die LOHMANN School ist immer mehr als

nur eine Fachveranstaltung. Es ist immer



auch die perfekte Gelegenheit, Beziehun-
gen zu starken und Erfahrungen auszutau-
schen. Es gibt namlich immer unterschied-
liche Standpunkte Uber die Eierproduktion
unter einer breiten Palette an Systemen.

Bei LOHMANN ist unser Leitprinzip, unsere
Kunden weltweit gut zu informieren und
perfekt zu schulen. Daher wurde ein neu-
er Veranstaltungsort fir das nachste LOH-
MANN SCHOOL in Lateinamerika angekuin-
digt. Alle Teilnehmer wurden eingeladen,
an unserem Seminar in Cali, Kolumbien, im
Jahr 2018 teilzunehmen. LOHMANN TIER-
ZUCHT und unser kolumbianischer Kunde
Pronavicola freuen sich sehr darauf, eine
weitere Ausgabe dieser erfolgreichen Ver-

anstaltung ausrichten zu kénnen.

Thomas Abdo Calil
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GemafR der Philosophie der kontinuierlichen Betreuung der Kun-
den, hat das LOHMANN TIERZUCHT Vertriebsteam und der techni-
sche Service seine Prasenz in Peru mit haufigen Kundenbesuchen
und Informationsaustausch verstarkt. Im Jahr 2016 wuden perua-
11 Mal besucht!

Unsere in Lateinamerika ansdssigen-Mitarbeiter stehen den

nische Kunden

lokalen Kunden standig zur Unterstitzung zur Verfligung. Unser
Service geht jedoch weit dartiber hinaus: Unsere deutschen Mit-
arbeiter vom technischen Service stehen immer bereit, ihr Wissen
und ihre Erfahrung in den verschiedenen technischen Servicebe-
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reichen zu teilen, um Probleme zu [6sen und die hohen Leistungs-
standards unserer Tiere zu gewahrleisten.

Mit unserer breiten Présenz in Peru werden LOHMANN-Linien un-
ter all den verschiedenen klimatischen Bedingungen in diesem
Land, vom Amazonasgebiet bis zur Wiste, aufgezogen. Dabei
durfen auch die unterschiedlichen Kafigarten, die aus dieser Viel-
falt an Klimabedingungen resultieren, nicht vergessen werden. Im
Jahr 2016 haben die Techniker von LOHMANN 11
Herden besucht. Jede Lieferung und Unterbringung unserer Tie-

kommerzielle

re wird durch ein Mitglied aus unserem Vertriebsteam und dem



technischen Service begleitet, um sicherzustellen, dass die Eltern-
tierktken richtig versorgt werden, um den Anspriichen des stén-
dig wachsenden peruanischen Marktes gerecht zu werden.

Gesamte Bandbreite an Fachwissen

Der LOHMANN Kundendienst umfasst regelméafige Besuche
durch unsere Mitarbeiter des technischen Service aus verschiede-
nen Sektoren, wie Genetiker, Tierdrzte und Erndhrungsfachberater.
Robert Pottgiter, unser Erndhrungsspezialist, besuchte einige
Kunden und hielt Prasentationen mit besonderem Schwerpunkt
auf Vorlegefutter. In seinen Prasentationen erlduterte er, dass Vor-
legefutter ein ausgezeichnetes Erndhrungs-Tool ist, um die Lege-
hennen wéhrend des Ubergangs von der Junghennenphase bis

KUNDEN &EVENTS

zum Beginn der Eierproduktion zu unterstutzen. Es sollte fur etwa
10 Tage geflttert werden, bevor die ersten Eier in der Herde gelegt
werden, d. h. héchstens 1 kg Futter pro Junghenne - 800 g wére
vielleicht sogar die bessere Losung.

Bei den Besuchen geht es in der Regel um technische Aktuali-
sierungen und das Management der Elterntierherden, gefolgt von
Feldbesuchen bei kommerziellen Herden vor Ort im ganzen Land,
von den regenreichen Klimaregionen im Norden bis hin zur Wiste
in Std-Peru.

Wir freuen uns sehr, dass LOHMANN in diesem bedeutenden

Markt stéarker als je zuvor wird.
Thomas Abdo Calil

Neues Mitglied im Team
,Verkauf und Technischer
Service Lateinamerika”

Um unseren Kunden in Sid- und Lateinamerika weiterhin
unsere hervorragende Unterstlitzung zu bieten, freuen wir
uns, unseren neuen Kollegen Braulio Ruiz vorzustellen. Seit
dem 01. M3rz 2017 unterstUtzt Herr Ruiz das Team Latein-
amerika fiir den Bereich Verkauf und Technischer Service.

Wir freuen uns sehr, dass wir einen Experten mit einer
so gro3en Erfahrung in den Bereichen Gefligelproduktion,
Qualitatsmanagement und Lebensmittelsicherheit begri-
Ben koénnen. Seit mehr als zehn Jahren war Herr Ruiz als
Leiter der Abteilung Qualitdt und Veterindrberatung in ei-
nem fuhrenden Eierproduktionsunternehmen beschaftigt.
Waéhrend seiner Laufbahn war er auRerdem der Prasident
des Veterindrverbandes AMEVEA CHILE.

Wir sind davon Uberzeugt, dass Herr Ruiz unser Team
im Vertrieb & Technischen Service Lateinamerika mit vol-
lem Einsatz unterstitzen wird.
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1" Séminaire LOHMANN MAROC
Marrakech - du 092 au 11 décembre 2016

Grof3e Erwartungen an eine erfolgreiche Zukunft

Wir feiern die neue Partnerschaft
zwischen SNV und LOHMANN TIERZUCHT

In Afrika leben derzeit 1,2 Milliarden Menschen, Marokko liegt dabei auf Platz 11 mit einer Bevélkerung von 35 Millionen. Das Land hat
das zwolfhochste Pro-Kopf-BIP (Bruttoinlandsprodukt) in Afrika (54,800) und steht damit weltweit auf Platz 100. Drei Prozent des jéhrli-
chen Pro-Kopf-BIP werden durch den Gefligelsektor produziert, mit einer Produktion von 5 Milliarden Konsumeiern und 543.000 Tonnen

Geflugelfleisch im Jahr.

SNV und SES Warren

In Marokko gibt es 49 Briitereien die Mastkiken produzieren, aber
nur finf Unternehmen, die Legehennen-Elterntierherden halten.
Das grofite Unternehmen ist SES Warren, mit einem Marktanteil von
35 % im Legehennensektor. Es ist eine Tochtergesellschaft von SNV,
dem dltesten Elterntierunternehmen in Marokko, gegriindet im Jahr
1969. Beide Unternehmen produzieren 15.000 Tonnen Futter im
Monat sowie 300.000 Mastkuken und 90.000 Legekiken pro Woche.

Einfiihrung von LOHMANN BROWN

SES Warren produziert H&N-Kiken schon seit seit 2008 und im
Jahr 2016 wurden die ersten LOHMANN BROWN-Kuken fur eine
Elterntierherde in einem neuen Betrieb eingestallt. Dieser Betrieb
wurde speziell fur dieses zusatzliche Geschéft gebaut, so dass das
Unternehmen seinen Kunden beide Rassen anbieten kann. Die
LOHMANN-Linie wurde in Marokko im Jahr 2005 von Grapoulima
eingefuhrt. Nach der SchlieBung dieser Briterei im Jahr 2011 und
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der anschlieBenden fiinfijdhrigen Abwesenheit in Marokko, ist LOH-
MANN TIERZUCHT nun wieder auf dem Markt présent.

Feier einer neuen Partnerschaft

Um diese neue Partnerschaft zu feiern, organisierten SNV und LOH-
MANN TIERZUCHT vom 9. bis 11. Dezember 2016 ein 3-tdgiges
Seminar im 5-Sterne Hotel ,Jardin de ’Agdal” in Marrakesch. Die
Prasentationen, die von einer Reihe von Geflligelexperten gehalten
wurden, umfassten Themen wie die genetische Entwicklung der
LOHMANN-Linien, das Management der LOHMANN-Tiere und die
gegenwartige Vogelgrippe-Situation weltweit. Der Président der Di-
ana Holding und Inhaber von SNV und SES Warren, Ghita Zniber, der
Vorstandsvorsitzende von SNV, Anouar Tahiri, und der Geschaftsfih-
rer von LOHMANN TIERZUCHT, Javier Ramirez, waren ebenfalls an-
wesend. Die beiden Geschéftsfihrer begrifSten die Gaste mit einer

Prasentation Uber ihre jeweiligen Unternehmen.



Mehr als 200 Teilnehmer, einschliel3lich der Familien der lokalen
Gaste sowie die Besucher der franzosischsprachigen Lander Afrikas
Algerien, Tunesien, Kamerun, Gabun und Elfenbeinkiste nahmen
an dem Treffen teil und genossen die herzliche Gastfreundschaft
der marokkanischen Bevolkerung. Es wurden Diskussionsforen
abgehalten, bei denen das Publikum Antworten auf Fragen zum
Legehennenmanagement erhalten konnten. Die Teilnehmer hat-
ten auBerdem die Moglichkeit, in den Pausen und wéhrend der
Mahlzeiten mit den Experten persénlich zu sprechen. Ein um-

Société Nouvelle de Volailles
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fangreiches Unterhaltungsprogramm wurde ebenfalls geboten,
einschlieBlich eines Abendessens im wunderschénen Palais Sol-
eiman und StadtfUhrungen fir alle Teilnehmer und ihre Familien.
Das Seminar endete mit einem gemeinsamen Frihstick am Mor-
gen des 11. Dezembers, bevor die Gaste abreisten.

Das Seminar markiert den Beginn einer erfolgreichen Partner-
schaft und LOHMANN TIERZUCHT freut sich darauf, die marokkani-
schen Eiproduzenten wieder unterstltzen zu dirfen.

Viola Holik
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Treffen auf der EuroTier-Messe in Hannover: Die 26. Sitzung des Internationalen Klubs wurde durch den
Prasidenten des Klubs, Generaldirektor des Gefliigelzuchtbetriebs Pishminskaya, Sergey Vladimirovich

Timofeev, eroffnet.

Der Geschéftsfihrer von LOHMANN TIERZUCHT, Javier Ramirez,
sprach als Erster. Wie erhdlt man eine kontinuierliche Belieferung
der Kunden bei Vogelgrippeausbriichen aufrecht? Wie geht das
Unternehmen damit um, und wie kann es sein Umsatzwachstum
beibehalten? Die LOHMANN Britereien sind auf der ganzen Welt
verteilt (Spanien, Grol3britannien, Danemark, Kanada, Brasilien,
bald Russland). Das Beispiel einer der Toronto-Sibirien-Lieferungen
hat eindeutig gezeigt, was fur eine enorme Koordinationsleistung
die Logistikabteilung in diesem Fall vollbracht hat. Die Kondition
der Huhner, aber auch das Mikroklima in den Fahrzeugen wurde
auf der gesamten Strecke Uberwacht. Es war eine lange Reise mit
zwei Zwischenstopps (Amsterdam, Jekaterinburg).

In seinem Bericht erlduterte Norbert Mischke, Verkaufsleiter in
den GUS- und baltischen Staaten, die Situation im kommerziellen
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russischen Eiermarkt und die Position der Partner von LOHMANN
TIERZUCHT in der Rangliste der fuhrenden Unternehmen in die-
sem Bereich. Das Hauptthema seines Berichts war jedoch die neue
LTZ-Briterei in Tula, in welcher Phase sich der Bau befindet, wie die
Kosten flr den Transport von Kiken nach Transportvolumen und
Distanz berechnet werden und wie der Preis pro Kiken kalkuliert
wird (Mitgliedschaft im Lohmann-Klub, jahrliches Volumen, Imp-
fungen etc)).

Der Bericht, Welchen Einfluss hat die Diskussion Uber den Tier-
schutz in Europa auf die Genetik?" des Chefgenetikers von LOH-
MANN TIERZUCHT, Dr. Matthias Schmutz, und der Bericht,Genomi-
sche Selektion”des leitenden Genetikers von H&N International, Dr.
David Cavero, waren fir alle Teilnehmer von gro8em Interesse. Die
Folien zeigten die neuesten Entwicklungen im Zuchtprogramm

und die Bewertung der Zuchteigenschaften auf genomischer Ebe-



ne. Zusatzlich zu den,traditionellen” Herdeneigenschaften mussen
die Genetiker nun an den Eigenschaften arbeiten, die wichtig fir
die Freilandhaltung (Stabilitdt der Federn, Bewertung der Schna-
belform etc) sind. Die Stabilitat verschiedener Indikatoren nach
dem endgtltigen Ablauf der produktiven Periode ist von groSer
Bedeutung.

Nach der abschlieSenden Diskussion Uber die Berichte, wur-
den im Namen von Professor Winfried Bonitz neue Mitglieder zum
internationalen Lohmann-Russland-Klub zugelassen: Bolzhanin,
Gefllgelzuchtbetrieb Bashkirskaya, Geflligelzuchtbetrieb Gadzhi-
gabylskaya (Aserbaidschan) und Koger (Kasachstan).

Ein kurzer Flug nach Madrid und ,Spanien heif3t Sie herzlich will-
kommen!” Die milden Novembertemperaturen, lebendige Gesich-
ter, hier gibt es alles fur jeden Geschmack und Charakter!

Die spanischen Kollegen (LOHMANN Breeders Spain — eine
Tochtergesellschaft von LOHMANN TIERZUCHT und IBERTEC - das
Schwesterunternehmen von LOHMANN TIERZUCHT) organisierten

ein umfangreiches und sehr interessantes Programm. Um die Ge-

fligelindustrie Spaniens besser kennenzulernen, wurden verschie-
dene Unternehmen besucht. Die Teilnehmer hatten die Gelegen-
heit, praktische Kenntnisse Uber die Gefligelhaltungssysteme zu
sammeln sowie die IBERTEC-Bruterei, den Geflligelzuchtbetrieb
LOHMANN Breeders Spain und die Eiersortier- und Verpackungsab-
teilung von Kamar zu besuchen. Dartiber hinaus fand ein Seminar
im Labdial-Labor statt. Dort wurden die Berichte Uber die Position
von LOHMANN auf dem spanischen Markt, die Lander, in die Ein-
tagskuken von Spanien aus exportiert werden und die laufenden
sanitaren Kontrollprogramme in den Britereien der Zucht- und
Legebetriebe besprochen. Gastreferenten vom Egg Institute spra-
chen Uber die Situation auf dem Eiermarkt in Spanien und Europa.
Das Kulturprogramm liel8 ebenfalls nichts zu winschen Ubrig. Die
Ausflige waren nicht nur auf Madrid beschrénkt, es wurden auch
Exkursionen nach Toledo und Segovia organisiert. Die Teilnehmer
genossen das spanische Essen und kehrten mit vielen unvergessli-

chen Eindriicken zurdick!
Galina Scholz
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Gefliigelzuchtbetrieb Okskaja Zweigstelle Aleksandovsky und LOHMANN TIERZUCHT
~Die wichtigsten Aspekte der Zuchttechnologie und veterinarmedizinische Unterstiitzung

von LOHMANN Linien”, Ryazan, Russia
28.-30.Juni 2016

Der Gefligelzuchtbetrieb Okskaja (www.okskaya-ptf.ru) verfugt
Uber mehr als 200.000 Elterntiere und 3 Millionen kommerzielle
Legehennen. Im Jahr 2016 produzierte das Unternehmen 730
Millionen Konsumeier. Gemeinsam mit seiner Zweigstelle PPR
Aleksandrovsky ist das Unternehmen nicht nur eines der groi3-
ten Produzenten von Konsumeiern, sondern auch der grof3te
Aufzuchtbetrieb Russlands. Die vor einigen Jahren Mit Pas Re-
form erbaute Briterei hat mit einer Kapazitat von 12-14 Millio-
nen Hennen pro Jahr dem Unternehmen eine fiihrende Positi-
on in Russland verschafft. Ein Teil der produzierten Hiihner wird
fur die eigene Produktion genutzt, ca. 70 % der Kiken werden
an andere Unternehmen in Russland verkauft. Die Aufgabe des
organisierten Seminars war die Schulung des Kundenstamm:s.

Seminar

Ein gemeinsames Seminar mit dem Geflligelzuchtbetrieb JSC
Okskaja im Juni 2016 besuchten 70 Personen. Vertreter von 31
Unternehmen nahmen an dem Seminar teil. Verbesserte Ge-
netik ist nicht nur eine Frage der hohen Produktivitdt oder des
geringen Futterverbrauchs. Das beste finanzielle Ergebnis des

Unternehmens, das durch einen langeren Produktionszeitraum

und eines geringen Futterverbrauchs erzielt wurde, ist ent-
scheidend.

Die Tiergesundheit ist notwendig fiir eine hohe Pro-
duktivitat

Jeder weil3, dass in der Formel 1 die hochste Geschwindigkeit
und die beste Leistung aus dem Treibstoff kommt: Quantitat
und Qualitat. Das gleiche gilt fir hochproduktive Vogel betont
Norbert Mischke mehr als einmal in seinen Berichten. Der bes-
te Vogel erreicht 100 % Produktivitdat wahrend der Spitzenpro-
duktion, ein Ei pro Tag. Dies gilt nicht nur fir eine Woche. Fast
20 % des Tierbestandes im Alter von 30 bis 42 Wochen (84 Tage)
erreicht 100 % Produktivitdat und bei 2 % der Tiere halt diese
Produktivitdt 207 Tage lang an. Die Futterautomaten mussen
fur diese Champignons standig gefullt sein. Und nicht nur voll,
sondern gefillt mit qualitativ hochwertigem, ausgewogenem
Futter. Fast alle Berichte Uber das Zuchtmanagement und die
Pflege von Hochleistungslegehennen erwahnen diese Voraus-
setzung. Eine hohe Produktivitdt erfordert gesunde Tiere. Dies
war das Leitmotiv aller Vortrdge von Bortyuk Uber Biosicherheit
und optimale Impfprogramme.
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Gefliigelzuchtbetrieb Snezhinskaya Ltd, LOHMANN TIERZUCHT und DSM Erndhrungsprodukte

Der Gefligelzuchtbetrieb Snezhinskaya Ltd ist ein Reinzuchtbetrieb des
Gefligelzuchtbetriebs Inskaya mit einer jéhrlichen Konsumeierproduk-
tion von mehr als 500 Millionen Eiern. 40 % der Produktion ist fur die
eigenen Bedrfnisse bestimmt: als Zuchtmaterial fur die Geflligelzucht-
betriebe Inskaya und Yashkinskaya. Die restlichen 60 % der Kiiken sollen
an andere Unternehmen in Russland und im Ausland geliefert werden.

Mehr als 30 Spezialisten von 14 Unternehmen in Russland und Ka-
sachstan, Kunden des Gefliigelzuchtbetrieb Snezhinskaya, trafen sich
an einem grofBartigen Veranstaltungsort am Ufer des Flusses Tom.
Alle Teilnehmer zeigten grofes Interesse an den Inhalten des Semi-
nars. Jeder hatte seine eigenen Fragen mitgebracht. Sitzungen und
Diskussionen fanden nach dem Hauptprogramm statt. Den Riickmel-
dungen der Kunden zufolge hat sich gezeigt, dass jeder Teilnehmer
einige Antworten oder Empfehlungen fir die Zukunft erhalten hat.

Immunprophylaxe sowie die Aufstellung eines korrekten und opti-
malen Impfprogramms sind wichtige Glieder in der Erfolgskette. Wie
Dr. Bortyuk (LTZ) betont: viel heif3t nicht unbedingt gut. Weniger ist
mehr. Je weniger Antibiotika, desto besser die Verdauung und die
Verwertung aller Erndhrungsbestandteile; weniger Impfungen be-
deuten eine verbesserte Immunitat des Organismus in Reaktion auf
die Einfiihrung der notwendigen Impfstoffe.

Wie erhdlt man eine ausgewachsene und starke Junghenne, die in
der Lage ist, bis zu einem Alter von 85-90 oder 100 Lebenswochen
Eier zu legen? Dieses Thema ist so grofs und komplex, dass mehrere
Seminare erforderlich sind, um es zu erldutern. Norbert Mischke (LTZ)
berlhrte einige wichtige Aspekte der Zucht. Eine richtige und aus-
gewogene Erndhrung, zusammen mit einem idealen Beleuchtungs-
programm, ist ein wichtiger Faktor. Eine gute Erndhrung ist flr jedes
einzelne Tier jedoch nur mit der richtigen Struktur des Futters mog-
lich, mit dem sogenannten Strukturfutter. Dies wird bei einer groen
Stallfldche pro Vogel von entscheidender Bedeutung sein. An diesem
Punkt entsteht némlich das Problem der unterschiedlichen Futterauf-
nahme, da nicht jedes Tier das Futter zur gleichen Zeit erreichen kann.

Die Spezialisten von DSM besprachen ausfihrlich die Mineralstoffver-
sorgung der Végel bei einem langen Produktionszyklus, zur Erhaltung
der Knochenfestigkeit und zur Erzielung einer hohen Eierschalenqua-
litdt. Der Hohepunkt des Seminars war die praktische Anleitung der
Spezialisten Uber das richtige Schnabelstutzen. Fir diesen Teil wurde
Pieter Verschuuren, Autor und Produzent des einzigen Instruments fur
das seitliche v-formige Schnabelstutzen von jungen Kiken (vom 1. bis
zum 14. Lebenstag), aus den Niederlanden eingeladen. Pieter Verschu-
uren gab allen Spezialisten zuerst eine theoretische Einweisung und
anschlieend konnten alle Teilnehmer ihr Wissen und ihre Fahigkeiten

unter Leitung des Schnabelstutz-Experten Uberprifen und verbessern.
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Das Seminar von Koger Ltd und LOHMANN TIERZUCHT

Das Unternehmen Koger Ltd ist der einzige Partner von LOH-
MANN TIERZUCHT in Kasachstan und nimmt einen fithrenden
Platz in der Produktion von Brut- und kommerziellen Eiern ein. Im
Jahr 2016 hat das Unternehmen 295 Millionen kommerzielle Eier
und mehr als 5 Millionen Bruteier produziert.

Um den Absatzmarkt fir seine Produktion zu erweitern, or-
ganisierte Koger Ltd im Mai 2016, mit der Unterstitzung von LTZ,
ein Seminar in Almaty. An dem Seminar nahmen Vertreter von 11
Unternehmen aus Kasachstan sowie aus Tadschikistan und Kirgi-
sistan teil.

Der Generaldirektor von Koger Ltd, K. Shin, zeigte eine Unter-
nehmensprasentation und gab einen kurzen Uberblick tber den
Stand der modernen Geflugelzucht in Kasachstan.

Die Hauptthemen des Seminars wurden von Norbert Misch-
ke (Verkaufsleiter von LOHMANN TIERZUCHT fur die GUS- und
baltischen Staaten) und Yaroslav Bortyuk (Tierarzt von LTZ Tech-
nischer Service) erldutert. Insbesondere Norbert Mischke hielt
Vortrédge Uber: die genetische Grenze von LOHMANN-Linien; die
Details Uber die Futterung zur Bewahrung der Eierschalenquali-
tat; Empfehlungen fur die Futterung von Tieren verschiedener Al-
tersgruppen, die in einer Gruppe gehalten werden; Ursachen und

Methoden zur Vermeidung von Kannibalismus. Bortyuk erlduterte
die Themen Immunoprophylaxe bei Gefligel und Biosicherheit.
Neben den eben genannten Hauptreferenten sprachen bei dem
Seminar auch Vertreter von verschiedenen Unternehmen, die mit
Koger Ltd zusammenarbeiten, wie Miavit (Deutschland), Novus

(USA) und andere. Norbert Mischke
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Das Federpicken wird von vielen verschie-
denen Faktoren beeinflusst. Es sollte daher
ein multifaktorieller Ansatz verwendet wer-
den, der sich mit verschiedenen Parametern
befasst, um die negativen Auswirkungen zu
minimieren. Dieses unerwinschte Verhalten
kann in jedem Haltungssystem auftreten. Es
ist jedoch besonders relevant in alternativen
kafiglosen Haltungssystemen aufgrund der
gréBeren Gruppengréen und der komple-
xeren Umgebung. Die Literatur beschreibt
drei verschiedene Schweregrade des Feder-
pickens: leichtes Federpicken, das nicht zum
Ausreilen von Federn fuhrt; schweres Feder-
picken, bei dem Federverluste am Ricken
und dem Hinterteil oder Schwanz des Opfers
auftreten und aggressives Federpicken, die
schwerste Art des Federpickens, welche in der
Regel gezielt auf den Kopf ausgelbt wird. Eine
der Strategien zur Minimierung des Problems
ist die Selektion gegen dieses unerwiinschte
Verhalten. Die direkte Beobachtung mit auto-
matischer Bewertung eines einzelnen Vogels
in einer Gruppe ist eine technische Herausfor-
derung, die manuelle Beurteilung ist dagegen
auRerst zeitaufwandig.
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Obwohl sich die Schnabelbehandlung als
sehr wirksame vorbeugende MalBnahme zur
Vermeidung von Federpicken erwiesen hat,
gibt es eine wachsende ethische Kontroverse,
in der diese Praxis als Amputation angesehen
wird. Einige Ldnder haben diese Praxis véllig
verboten und andere werden sich dieser Ini-
tiative bald anschlieSen. Durch dieses Verbot
der Schnabelbehandlung wird es umso wich-
tiger, das unerwinschte Verhalten des Feder-
pickens zu reduzieren. Ob und inwieweit die
genetische Selektion zu diesem Ziel beitragen
kann, wird durch die Ergebnisse von Hennen
spezifischen Messungen der Schnabelldnge
bei Reinzuchtlinien verdeutlicht.

Vor einigen Jahren wurde ein spezielles Gerat
zur Erfassung genauer Daten Uber die Ldnge
des Hennenschnabels entwickelt. Mit diesem
Gerét sollte gepruft werden, ob die Schna-
belldnge als zusatzliches Auswahlkriterium
verwendet werden kann. Die Idee hinter der
Zucht auf Schnabellénge ist, dass eine Henne
mit stumpfem Schnabel ihren Artgenossen
weniger Schaden zuftigt, wenn sie mit dem

Federpicken beginnt. Mit Hilfe dieses Gerates

wird der Ldngenunterschied zwischen dem
Ober- und Unterschnabel (im Folgenden zur
Vereinfachung als ,Schnabelldnge” bezeich-
net) gemessen und automatisch in einer Da-
tenbank gespeichert (Abb. 1).

Abb.1: Automatische Messung der Schnabelldnge

Wie zeigt, ist kein eindeutiger Trend

der durchschnittlichen Schnabelldnge bei un-
terschiedlichen Altersgruppen, fir verschie-
dene braune Legelinien ersichtlich. Allerdings
scheint das Wachstum des Schnabelgewebes
den Abrieb in Einzelkdfigen zu kompensieren
oder sogar zu Ubersteigen. Die phanotypi-
schen Korrelationen zwischen den Messun-
gen im Alter von 23 und 48 Wochen zeigen
eine akzeptable Wiederholbarkeit der Mes-
sung in verschiedenen Altersgruppen.

Ein Vergleich zwischen den verschiede-
nen Linien des LOHMANN BROWN- und LOH-



MANN LSL-Zuchtprogramms ist in Tabelle 2
dargestellt. Die Mittelwerte fiir die Schnabel-
ldnge basieren auf rund 3.000 Einzelmessun-
gen je Linie. Die Messungen wurden in einem
Alter von 30 Wochen durchgefiihrt.

Wie Tabelle 3 zeigt, sind die Heritabili-
taten fir die Schnabellange auf einem mo-
deraten Niveau, mit h? von 0,09 bis 0,26 fiir
die vier Linien des LOHMANN BROWN- und
LSL- Zuchtprogramms. Angesichts der gene-
tischen Parameter und der hohen Variabilitdt
des Merkmals, ist eine Selektion auf verringer-
te Schnabelldnge maglich. Die Heritabilitaten
liegen auf dem gleichen Niveau wie die ande-
rer selektierter Merkmale wie der Gefiederzu-
stand oder die Anzahl Eier zu Produktionsen-
de (Persistenz).

Wie bereits erwdhnt, wird seit mehr als
20 Jahren bei LOHMANN-Legehennen nicht
nur die Schnabelldnge sondern auch ihr Ge-
fiederzustand bewertet. Diese Merkmale
werden bei Vollgeschwistern und gekreuzten
Halbgeschwistern mit Abstammung, sowohl
in Zuchtbetrieben als auch in kommerziellen
Betrieben unter Feldbedingungen, in Grup-
penkafigen erhoben. Im Feldversuch wird der
Gefiederzustand bei diesen Legehennen in
einem Alter von 40 und 75 Wochen beurteilt.
Familien die ein intaktes Gefieder aufweisen,
werden mit dem Wert 9 bewertet, wéhrend
Familien mit beschadigtem Gefieder je nach
Anteil der Federverluste niedriger eingestuft
werden. Auf Grundlage dieser Informationen
wurden genetische Korrelationen zwischen
der Schnabelldnge, dem Gefiederzustand
und der Mortalitat geschétzt. Wie in Tabelle 4
ersichtlich, besteht eine positive Korrelation
zwischen der Mortalitdt und der Schnabel-
ldnge und eine negative Korrelation zwischen
der Schnabelldnge und dem Gefiederzustand.
Vgel mit kirzeren Schndbeln haben eine
niedrigere Mortalitdit und einen besseren
Gefiederzustand. Die gezeigten Daten lassen
die Schlussfolgerung zu, dass die individuelle
Selektion auf stumpfe Schnabel, mit einem
geringeren  Léngenunterschied  zwischen
Ober- und Unterschnabel dazu beitrdgt, das
Risiko von Federpicken und Kannibalismus zu
reduzieren. Dennoch muss die Familienselek-
tion auf intaktes Gefieder und héhere Lebens-
fahigkeit fortgesetzt und Managementprakti-
ken optimiert werden

Dr. Matthias Schmutz
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Tabelle 1: Mittelwerte + Standardabweichung fiir die Schnabelldnge (mm) im Alter von 23 und
48 Wochen sowie ihre phénotypische Korrelation fiir die vier LOHMANN BROWN-Linien

A 34707 34506 +0,41
B 33606 35206 +042
C 34907 367+08 +0,30
D 30706 3,00+06 +0,30

Tabelle 2: Mittelwerte und Variationskoeffizienten fiir die Schnabellénge von verschiedenen
LOHMANN BROWN und LOHMANN LSL- Reinzuchtlinien

A 34 19 2,7 25
B 32 20 2,5 23
C 33 23 2,6 26
D 29 24 2,5 26

Tabelle 3: Heritabilitdten der Schnabelldnge

I N O N O

LOHMANN BROWN 0,21 0,25 013 0,16
LOHMANN LSL 0,21 0,26 0,09 012

Tabelle 4: Genetische Korrelationen zwischen Schnabellinge, Gefiederzustand und Mortalitéit

“ LOHMANN LSL LOHMANN BROWN

Mortalitat +0,19 +0,11

Gefiederzustand -0,20 -0,05
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GENETISCHE UND UMWELT-

BEDINGTE EFFEKTE AUF DIE
EIERSCHALENSTABILITAT

Abb. 1: Verldngerter Produktionszyklus mit/ohne erzwungene Mauser (North Carolina Versuchsstation — USA).
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oderne kommerzielle Lege-

hennen und Elterntiere haben

das Potenzial, eine grofle An-
zahl an Eiern zu produzieren. Eine Produk-
tion von deutlich mehr als 330 Eiern in
einem einzelnen Legezyklus von 12 Mo-
naten, ist fir kommerzielle Legehennen
unter verschiedenen Feldbedingungen
keine Ausnahme. In den letzten Jahrzehn-
ten sind die Mastelterntiere auflerdem
produktiver geworden und produzieren
bis zu 180 Bruteier in 40 Produktionswo-
chen.
Die meisten Leistungstabellen fur kom-
merzielle Legehennen geben Standards
fur ein Alter von 80 Wochen an. Heutzuta-
ge werden jedoch viele kommerzielle Le-
gehennenherden bis zu 100 Wochen oder
langer gehalten. In naher Zukunft werden
Legehennenherden in ldngeren Produkti-
onszyklen gehalten. Dies erfordert mehr
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Aufmerksamkeit aller Beteiligten, um
eine akzeptable Eierschalenqualitdt bis
zum Ende der Legezeit beizubehalten.
Die grolte Herausforderung der meisten
Konsumeierproduzenten und Elterntier-
zlchter besteht in der Erhaltung der op-
timalen Eierschalenstabilitat. Am Ende der
Produktion verschlechtert sich die Eier-
schalenqualitat oft deutlich. Dies kann zu
erheblichen wirtschaftlichen Verlusten fur
die Landwirte und Brutbetriebe fuhren.
Unter Feldbedingungen schaffen es man-
che kommerzielle Legehennenbetriebe,
den Anteil aussortierter Eier unter 5 % zu
halten, wdhrend andere Betriebe einen
Anteil von mehr als 10 % Brucheier und
Eier mit (Haar)rissen haben (Abb. 2). Diese
grollen Unterschiede weisen darauf hin,
dass mehrere Faktoren an der Aufrecht-
erhaltung einer guten Eierschalenqualitat
beteiligt sind.

Einflussfaktoren auf die Eierschalen-
stabilitat

Eine Vielzahl unterschiedlicher Faktoren
wirkt sich auf die Schalenbildung in der Hen-
ne aus und damit auf die Moglichkeit, dass
das Ei nach dem Legen beschadigt wird. Die
Wahl des richtigen Zuchtstammes (Genetik)
ist ein entscheidender Faktor. Zahlreiche
Tests, die weltweit durch Versuchsstationen
durchgefihrt wurden und Vergleiche von
bedeutenden Eiersortier- und Verpackungs-
unternehmen zeigen signifikante Unter-
schiede bei aussortierten Eiern zwischen
verschiedenen Legehennenrassen. Es ist all-
seits bekannt, dass sich mit zunehmendem
Alter einer Henne, die Schalenqualitat ver-
schlechtert. Nicht alle Legehennen-Zucht-
stdmme zeigen jedoch die gleiche Abnah-
me der Schalenfestigkeit. Die vom Landwirt
angewandten Managementverfahren wie
Beleuchtungs- und Fltterungsprogramme,
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Abb. 2: Variation der Bruchfestigkeit und Prozentsatz der Risse zwischen einzelnen Betrieben in den Niederlanden.
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behutsames Eiersammeln und anschlie-
end eine sorgféltige Handhabung, haben
einen grol3en Einfluss auf den tatséchlichen
Eierertrag pro Betrieb. Die Vermeidung von
Hitzestress unter heilen Witterungsbedin-
gungen ist entscheidend fur die Sicherstel-
lung der Produktion und der Eierqualitat.
Die richtige Klimaregulierung, die durch Fut-
terergdnzungsmittel unterstltzt wird, tragt
wesentlich zu einer verbesserten Schalen-
qualitdt bei. Der Gesundheitszustand einer
Herde muss durch ein gut durchdachtes
Impfprogramm und eine umfassende Bio-
sicherheit gesichert werden. Viele haufige
Erkrankungen wie Infektidse Bronchitis,
Newcastle-Krankheit und Mykoplasmenin-
fektion kénnen erhebliche Produktionsver-
luste verursachen und die Schalenstabilitat

stark beeinflussen. Die richtige Stalleinrich-
tung ist ebenfalls wichtig, um einen Bruch
der Eier nach dem Legen zu verhindern. Die
Eigenschaften des Kéfigs (Bodens), die Aus-
richtung des Eiertransportbands, Nester mit
guter Einstreu und eine hochmoderne Sor-
tier- und Verpackungsmaschine sind wichti-
ge technologische Aspekte. Letztendlich ist
ein ausgewogenes Fltterungsprogramm
mit allen Nahrstoffen, die die Vogel in den
verschiedenen Lebensphasen bendtigen
entscheidend, so dass die Vogel,stabile” Eier,
ihrem Potenzial entsprechend, legen kon-
nen. Dieser Artikel befasst sich nur mit zwei
wesentlichen Faktoren, die die Schalenfes-
tigkeit beeinflussen. Erstens der Beitrag der
Genetik zur Verbesserung der Eierschalen-
qualitdt und zweitens, wie der Erndhrungs-

Tabelle 1: Empfohlene PartikelgréBenverteilung von Kalkstein fiir Legehennen (Managementhand-

buch Lohmann Tierzucht).

Feiner Kalkstein Grober Kalkstein*
0-0.5mm 1.5-3.5mm

Legephase 1 30%
Legephase 2 25%
Legephase 3 15 %

70 %
75%
75%

*kann teilweise durch Austernschalen ersetzt werden

fachberater die Produktion starkerer Schalen
unterstitzen kann.

Genetik

Flhrende Legehennenzuchtbetriebe haben
seit Jahrzehnten auf verbesserte Produktivi-
tat und Effizienz selektiert. Naturlich wurden
dabei die Eiqualitditsmerkmale nicht ver-
nachldssigt. Heutzutage wird in den Stamm-
baumzuchtbetrieben eine grofe Anzahl von
Merkmalen auf reiner Linienebene gesam-
melt. All diese Merkmale missen in einem
sogenannten Index aufgenommen werden,
um eine ausgewogene Selektion der Kandi-
daten fur die ndchste Generation treffen zu
kénnen. Es werden verschiedene Methoden
zur Messung der Eierschalenstabilitdt ange-
wendet, es haben sich jedoch nur zwei als
am effektivsten erwiesen. Die Verwendung
von Gerdten, die die statische Bruchfestig-
keit messen und der Crack Detector fur die
dynamische Steifigkeit, haben wesentlich
zu einer verbesserten Schalenstabilitat bei-
getragen. Beide Merkmale haben giinstige
Korrelationen mit den meisten anderen
Leistungsmerkmalen und haben eine mitt-
lere Erblichkeit, die die genetische Verbes-
serung der Schalenstabilitat ermdoglicht.
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Erndhrung

Der Vergleich von Qualitatseigenschaften
von Eierschalen in den Niederlanden zeig-
te grolBe Unterschiede zwischen verschie-
denen Futtermittelherstellern. Trotz der
Tatsache, dass alle Zuchtunternehmen ihre
Futterempfehlungen fur ihre Zuchtstdmme
veroffentlichen, entwickelt jedes Futtermit-
telunternehmen meist seine firmeneigenen
Futterrezepturen. Um ein Futtermittel zu-
sammenzustellen, mit dem Hennen in der
Lage sind, starke Eierschalen zu bilden, mis-
sen einige Dinge bertcksichtigt werden.

HeiBe Witterungsbedingungen

In heiBen Klimazonen, in denen Hitzestress
einen grolBen Einfluss auf die Produktivitét
und die Schalenstabilitat hat, sind zusatzliche
Mafnahmen erforderlich, um die Legehen-
nen zu unterstltzen. Durch die Kombination
einer reduzierten Nahrstoffaufnahme und
einer respiratorischen Alkalose aufgrund von
Hecheln, ist die Schalenbildung geféhrdet.
Der Zusatz von 2-3 kg Natriumbicarbonat
pro Tonne Futter hat sich bewahrt, um die
Alkalose auszugleichen und an der Bildung
starkerer Schalen beizutragen. Mikrokompo-
nenten wie Zink, Kupfer, Chrom und Mangan,
die eine wesentliche Rolle bei der Schalenbil-
dung spielen, sollten unter Hitzestress erhoht
werden. Zu guter Letzt hilft den Vogeln eine
Futtererganzung mit Vitamin C und E, um die
hohen Temperaturen zu bewéltigen.

Calciumversorgung

Die meisten Unternehmen nutzen Kalkstein
oder (Austern)schalen als Hauptquelle fir Cal-
ciumcarbonat. Neben Aspekten wie der Antelil

L ek |

der Calciumfreisetzung (Loslichkeit), ist in ers-
ter Linie die richtige Partikelgréenverteilung
der Calciumquelle von Bedeutung. Insbeson-
dere der Anteil an groben Partikeln sollte aus-
reichend sein. Ein Futter mit einem zu hohen
Prozentsatz an feinen und mittelgrol3en Parti-
keln fiihrt zu mehr Brucheiern im Vergleich zu
Futtermitteln mit groben Partikeln.

Phasenfiitterungsprogramm

Wahrend der gesamten Produktionsperiode
erhoht sich in der Regel das Eigewicht und die
Produktion nimmt allméhlich ab, nachdem bei
einem Alter von etwa 25 Wochen die Spitzen-
leistung erreicht wurde. Um den Néhrstoffbe-
darf in den verschiedenen Lebensphasen zu
erflllen, wurde ein mafigeschneidertes Phasen-
futterungsprogramm entwickelt. Die Basis eines
solchen Programms ist eine Erhohung des Cal-
ciumgehalts mit der Zeit, da die Verwertung/
Aufnahme mit dem Alter ab- und die Eigrole
zunehmen. Der verfligbare Phosphorgehalt
nimmt allméhlich zum Ende der Legeperiode
hin ab. Die Proteingehalte (verdauliche Ami-
nosauren) nehmen ebenfalls ab, da Vogel dazu
neigen, bei zunehmendem Alter mehr zu fres-
sen. Die Methioningehalte, die einen direkten
Einfluss auf das Eigewicht haben, nehmen im
gleichen Mal§ wie das Protein ab, um Ubergro-
Re Eier zu verhindern, die schneller brechen. Ein
Phasenfltterungsprogramm muss wahrend der
Legeperiode friihzeitig angewendet werden,
um UbergroRe Eier zu verhindern. Legehennen
passen die tagliche Futteraufnahme hauptsach-
lich im Verhéltnis zu ihrem Energiebedarf an.
Dariber hinaus sollte eine Erhohung der tagli-
chen Futteraufnahme verhindert werden. Eine
UbermaBige Aufnahme kann zu tbergrof3en Ei-

Vorrichtung zur Messung der dynamischen Steifigkeit.

32 POULTRY-NEWS

ern fUhren. In der Regel bleibt unter Feldbedin-
gungen der Energiegehalt des Futters wahrend
des Phasenfiitterungsprogramms konstant. Die
aktive Form von Vitamin D3 (1,25-Hydroxycho-
lecalciferol) ist fur die gute Eierschalenbildung
im Ovidukt essentiell. Vitamin D3 wird in zwei
Schritten in der Leber und den Nieren in sei-
ne aktive Form umgewandelt. Végel, die unter
dem sogenannten Fettlebersyndrom oder un-
ter Nierenschaden leiden, profitieren von der
Ergénzung der aktiven Form von Vitamin D3
im Futter. Die Beachtung der Lebergesundheit
wird daher auch bei alternden Herden zu einer
guten Eierschalenqualitét beitragen.

Zusammenfassung

Legehennen und Elterntiere haben ein gene-
tisches Potenzial fir eine hohe Eierproduktion.
Um hauptsachlich verkaufsfahige und einleg-
bare (Brut)eier zu produzieren, ist die Eierscha-
lenstabilitdt ein entscheidendes Merkmal. So-
wohl die Genetik als auch eine ausgewogene
Erndhrung spielen eine wichtige Rolle, um eine
gute Eierschalenstabilitdt zu erhalten. Den Ge-
netikern ist es gelungen, eine ldngere Produkti-
onsperiode mit einer guten Eierschalenstabilitat
bis zum Ende der Legeperiode zu kombinieren.
Es werden speziell entwickelte Vorrichtungen
zur Messung der Schale verwendet, um die
Huhner zu unterscheiden, die Eier mit starken
bzw. schwdcheren Schalen legen. Fir den Er-
nahrungsfachberater sind heile Klimabedin-
gungen eine zusétzliche Herausforderung.
Um die Produktion von Eiern der Guteklasse A
aufrechtzuerhalten, muissen die Rationen mit
zusatzlichen Mikrokomponenten, Vitamin C
und E sowie Natriumbicarbonat erganzt wer-
den. Ein sogenanntes Phasenfiitterungspro-
gramm mit verschiedenen Rationen wahrend
der Produktionsperiode ist entscheidend, um
die Leistung zu sichern. Die Hauptziele sind die
Erhaltung einer guten Eierschalenqualitdt, eine
Kontrolle der Eigroe und eine ausgewoge-
ne Nahrstoffversorgung flr den tatsachlichen
Bedarf. Grobe Kalksteinpartikel sind fir eine
kontinuierliche Calciumversorgung wéhrend
der Schalenbildung essentiell. Vitamin D3, das
durch Leber und Nieren umgewandelt wird, ist
fur die Eierschalenbildung in der Schalendrse

erforderlich.
Ron Eek



Abb. 3: Selektionsindex fiir Legevdgel mit individuellen Merkmalen
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Rohfettin der

Legehennen-
ernahrung

Grundkenntnisse Uber Fett

Fett enthdlt fast 2,5-mal mehr Kalorien als Kohlenhydrate. Fett
liefert etwa neun Kalorien Energie pro Gramm, wahrend Kohlen-
hydrate (aus Mais und anderem Getreide) nur ca. vier Kalorien lie-
fern. Bei Raumtemperatur haben geséttigte Fette eine feste Form,
ungesattigte Fette sind flissig. Gesattigte Fette, die in der Geflu-
gelerndhrung genutzt werden, sind beispielsweise Talg, Schmalz,
Geflugelfett, Palmal und sogenannte ,Mischfette” Fette und Ole
mit einem hohen Gehalt an ungeséttigten Fetten sind z. B. Maisdl,
Sojadl, Sonnenblumendl und Rapsol. Fette bestehen aus kleine-
ren Verbindungen, den sogenannten Fettsauren. Fettsauren sind
fur die Zellmembranintegritat und die Hormonsynthese verant-
wortlich. Obwohl es viele verschieden Fettsduren gibt, bendtigt
Gefligel eine spezifische Fettsaure im Besonderen, die Linolsaure
(C 18:2), die in der Erndhrung enthalten sein muss. Die Linolsdure
gilt als essentielle Fettsdure, da Geflugel diese Fettsdure nicht aus
anderen Nahrstoffen erzeugen kann.

Warum Fett in der Erndhrung des Gefliigels?

In der Gefligelerndhrung muss Fett z. B. vorhanden sein, um die
fettloslichen Vitamine A, D, E und Kaufnehmen zu kénnen. Zusétz-
lich zu seiner Bedeutung in der Erndhrung wird Fett dem Futter
zugesetzt, um Staub zu reduzieren und die feinen Partikel im Fut-
ter (Vormischung, Aminosauren und Mineralstoffe) an die grobe-
ren Partikel zu binden. Fett verbessert auSerdem die Schmackhaf-
tigkeit und Akzeptanz des Futters, vor allem bei Mehlfutter.
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Bei einem Mangel an Fett (Fettsdauren) wird die Leber, die das
wichtigste Organ in den heutigen hochproduktiven Legehennen
ist, Fett und Fettsduren fur den Stoffwechsel bereitstellen mus-
sen. Dies ist eine gro8e Herausforderung fur die Lebergesund-
heit, da die Leber die Fettsauren durch Lipogenese liefern muss,
im Grunde aus Kohlenhydraten. Die Verdauung von Protein und
Kohlenhydraten als grundlegende Energiequellen verursacht eine
hohere metabolische Warmeproduktion (Warmeerhéhung) im
Vergleich zu Rohfett, was letztendlich die tagliche Futteraufnah-
me unter Hitzestressbedingungen verringern wird. Daher ist das
Ersetzen der aus Kohlenhydraten gelieferten Energie durch Roh-
fett eine vorteilhafte Moglichkeit, den Stoffwechsel von Legehen-
nen unter Hitzestress zu unterstitzen.

Gehalt an Rohfett im Legehennenfutter

Ein Rohfettgehalt von mindestens 5 % im Legehennenfutter wird
dringend empfohlen. Um diese 5 % zu erreichen, sollte 2-3 % Fett
oder Ol zugesetzt werden, selbst bei einer auf Mais und Sojaschrot
basierenden Rezeptur ist dies notwendig. Hohere Gehalte an Roh-
fett und zugesetztem Fett/Ol sind sogar oft noch vorteilhafter. Die
Hochstmenge an zugesetztem Fett und Ol wird mehr durch tech-
nische Griinde als durch erndhrungsphysiologische begrenzt, da
eine Erndhrung mit bis zu 7,5 % Rohfett fir Legehennen ausge-
zeichnet ist. Dies hat sich unter verschiedenen Verhdltnissen und

Klimazonen weltweit bestens bewahrt.
Robert Pottgueter




erhoht den metabolischen Energiegehalt (ME-Gehalt) des Futters und steigert die Leistung:
Anzahl Eier, Legeprozentsatz

erhoht das Eigewicht aufgrund des Fettsaureprofils (C 18:2)

verbessert die Lebergesundheit, reduziert das Fettlebersyndrom (FLHS)

erhoht die Schmackhaftigkeit/Akzeptanz von (staubigem) Mehlfutter

reduziert die metabolische Warmeproduktion unter Hitzestressbedingun
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